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Turma: 3º ano do Ensino Médio 

Empreendedorismo e Cooperativismo _6_ 

Seguindo as atividades da semana anterior. Vamos aprofundar um pouco mais as 
atividades sobre Cooperativismo e Empreendedorismo. 

Para quem quer se tornar um empreendedor ou já é um empreendedor, saber vender 
é fundamental. Para que se tenha êxito nas vendagens uma série de fatores 
contribui: o seu tom de voz, a segurança com que passa as informações solicitadas, o 
modo de se vestir adequado ao estilo da empresa, a sua postura, entre outros. Todas 
essas técnicas podem ser aplicadas em qualquer trabalho, visando à oferta de um 
melhor serviço. Nos estudos, você também pode aproveitar as técnicas de 
empreendedorismo, para absorver o maior número de informações, de modo a 
aplica-las no seu cotidiano. Tenha sempre um foco, no caso das empresas este foco 
será o cliente durante o processo de venda.  

Uma opção é você criar um roteiro da venda procurando responder aos questionamentos a 
seguir:  
 Situação: entender quem é o cliente. 
 Problema: entender o que levou o cliente até você. 
 Implicações: entender como seu produto ou serviço ajuda o cliente 
 Necessidade de solução: esclarecer os benefícios que entrega para solucionar o 

problema do cliente. 

Ao responder as perguntas desse roteiro, que poderão levar a outros questionamentos, o 

empreendedor conseguirá encontrar meios para propor possíveis soluções que se adequem 

ao seu cliente.  

Em se tratando de seus estudos, tente se perguntar: quais os objetivos desse conteúdo? 

Onde posso aplica-lo? Como esse conteúdo poderá me ajudar nesse momento e no futuro? 

Qual ou quais conteúdos podem me ajudar a entender o conteúdo atual de modo mais 

proveitoso? Eu estudei esse conteúdo e já consigo utilizá-lo em diferentes situações? 

Essas e outras perguntas podem te auxiliar nas suas atividades de estudo, e claro, para você 

dominar qualquer conteúdo, somente o treino, a atenção e a dedicação.  

Como você vem empreendendo no seu cotidiano através da venda de produto ou nos 

seus estudos? Como tem feito isso?  
Para responder aos questionamentos acima, responda as perguntas construindo um pequeno 
texto. O texto ficará escrito em seu caderno. Nós utilizaremos os conceitos e atividades em nossas 
aulas presenciais futuras.  

 

Bons Estudos!!! 


